- Kolareita voi-
daan vahentaa
tehokkaimmin, jos
teknisten taitojen
hiomisen sijaan
keskitytaan sosiaa-
lisiin taitoihin, sa-
noo ajovalmentaja
Ari Parkkonen.
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Ajomies

Ari Parkkonen on vuosien kuluessa

tiedostanut,

ettei ole kuolematon moottori-

pyoran seldssd. Siihen perustuu

my®ds hdnen liikeideansa

Moottori jyridhtid, kun Ari Parkkonen start-
taa kiiltiavin Harley-Davidsoninsa. Ajoneu-
vo on hinelle tyokalu, silld Parkkosen yhden
miehen yritys antaa ajovalmennusta autoili-
joille ja moottoripydrailijéille. Yritys on ni-
meltiin Excelsior!-ajovalmennus.

Henkilokohtaisen ajovalmennuksen aika-
na Parkkonen kartoittaa, [6ytyyko kuljettajan
ajotavoista riskitekijoitd. Miten hin sijoittaa
autonsa muihin ajoneuvoihin nahden? Mi-
ten hidn ennakoi risteykset? Metodit perus-
tuvat Kanadassa kehitettyyn Collision Free
-menetelméin.

— Kanadassa on tutkittu, mitd ihminen te-
kee ennen kolaria. Usein syy onnettomuuteen
16ytyy siiti, ettd katsetta ei ole kiiytetty oikein,
valmentaja selvittéi.

Vaarallinen tyopaikka
Parkkonen tarjoaa valmennusta yrityksille,
joiden tyontekijit ajavat paljon, mutta joille
autoilu ei ole varsinainen tyo. Asiakkaina on
muun muassa lidkealan yrityksis, jotka ha-
luavat panostaa autolla liikkuvien liike-esit-
telijoidensi turvallisuuteen.

— Liikenne on tydkuolemien miirissi mi-
tattuna Suomen vaarallisin tyGpaikka. Silti
liikenneturvallisuudesta ei puhuta tyéturval-

lisuuslaissa, Parkkonen ihmettelee.

Parkkosen yhteistybkumppaneita ovat
muun muassa Harley-Davidson -moottori-
pydrien maahantuojat, jotka tarjoavat kaikil-
le uuden pyérin ostajille kaksi tuntia ilmais-
ta ajo-opetusta. Yllittavid on, etti liheskian
kaikki eivit hyodynni etua.

— Suomalainen mies rakentaa talon ja ajaa
moottoripyorid geeniperimilld, mies virnistia.

"Tama voisi olla mun juttu”

Ari Parkkonen aloitti autokoulussa liikenne-
opettajana vuonna 1991. Kun asiakkaiksi tu-
li yhd enemmiin yrityksid, hian alkoi pohtia
omaa liikeideaa.

— Mietin, ettd timé voisi olla mun juttu.

Parkkonen perusti yrityksensi vuonna
2003. Sitd ennen hin oli tehnyt kannatta-
vuuslaskelmat yhdessi TE-keskuksen kans-
sa. Liikeidea tuntui toimivalta.

—Minulla oli vahva osaaminen ja kontak-
teja. Collision Free -menetelmi oli ennestidan
tuttu, hin kertoo.

Collision Free -kouluttajien pisipaikka si-
jaitsee Hamiltonissa Kanadassa, ja Parkkonen
toimii franchising-yrittéjina. Aluksi hin ku-
vitteli, ettd yrittiminen olisi helppoa, mutta
sen jilkeen eteen on tullut yllatyksii.




Valmentaja Ari Parkkonen, 42, omistaa Nummelassa sijaitsevan
Excelsiorl-ajovalmennus -yrityksen, Ennen yrittdjaksi ryhtymista
han on tyoskennellyt autokoulussa liilkenneopettajana.

Han on tehnyt matkanjohtajan toita Intiassa moottoripyoramat-
koilla. Lisiksi han on antanut ajovinkkej4 televisiossa Via Baltica
moottoripyora - ja Moottoripydrapaivakirjat -ohjelmissa.

Perheeseen kuuluvat vaimo Tiina ja lapset Joonatan, 7, ja Roosa, 3.
Vapaa-ajalla Parkkonen retkeilee, pyoréilee ja hiihtad. Moottoripyordi-
lya han ei pida enaa harrastuksena, silla tyo tappoi harrastuksen.
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Markkinointi on elinehto

Takana on tyypillinen tyviikko. Parkko-
nen lihti maanantaina kotoaan Nummelas-
ta aamulla kello viisi, pakkasi moottoripyorit
pakettiautoon ja ajoi Virtasalmelle koulutta-
maan. Kotona hin oli yolld puoli yhden ai-
kaan. Seuraavana aamuna edessd oli saman-
tapainen péiva.

— Lisiiksi on hoidettava sihkdpostit ja las-
kut, mies tdismentad.

Kiire kertoo, ettd urakkaa riittdd — mut-
ta silloin yrittijd ei ehdi markkinoida palve-
luitaan tarpeeksi. Parkkosen tapana on soit-
taa suoraan yrityksiin ja kertoa heille ajoval-
mennuksesta.

— Jos markkinointiin ei ole aikaa, rahavir-
ta loppuu jossain vaiheessa.

Parkkonen on pohtinut markkinointia
opiskelleen vaimonsa Tiinan kanssa, ettd td-
mi tulisi toihin yritykseen.

— Uskon, etti hinen panoksellaan kannat-
tavuus paranisi.

Unelma jatkuu yhd
Parkkosen elimin parhaat ja pahimmat het-
ket liittyvit moottoripyoriilyyn. Han tapasi
vaimonsa vuonna 2001 Katinkullan lomakes-
kuksessa Vuokatissa, jossa oli esittelemissd
moottoripyorid Harley-Davidsonin maahan-
tuojan kanssa. Tilaisuuden nimi oli 10 pdi-
viid unelmaa.

— Siiti lihtien tuo unelma on jatkunut,
mies sanoo tyytyviisend.

Vuosien kuluessa tietoisuus ihmisen kuo-
levaisuudesta on kasvanut. Pari vuotta sitten
perheen lihiomainen kuoli moottoripyoré-

onnettomuudessa.

—Silloin mietin jopa yritykseni lopettamis-
ta. Oma ty6 litkenneturvallisuuden edistami-
seksi tuntui sokkivaiheessa turhauttavalta.

Neuvoa ja apua hautomosta
Ari Parkkosen toimisto sijaitsee Lansi-Uu-
denmaan yrityshautomossa Nummelassa.

— Padsin hautomoon, koska olen lansee-
raamassa uutta palvelukonseptia, hin kiit-
telee.

Kéytavin varrella sijaitsee myds monen
muun firman konttori. Verkostoituminen
muiden yrittdjien kanssa on tirkedd, silla
heiltd saa vertaistukea.

Parkkonen muistuttaa, ettd yrittdjin pitdd
olla moniottelija. Pééityonsi lisiksi hdnen on
tiedettivi markkinoinnista ja kirjanpidosta.
Parkkonen on hyodyntinyt TE-keskuksen
Design Start -ohjelmaa yrityksensi ulkoisen
ilmeen suunnittelussa. Hautomon asiantun-
tijoilta hiin saa arvokkaita neuvoja, jotka pe-
rustuvat pitkéddn kokemukseen.

— Usein heilli on antaa heti joku nakemys,
joka saattaa olla erilainen kuin oma. Eiké niin
tyhmii kysymysti ole, ettei siti voisi heilta
kysyd.

Mika yrittdjyydessi sitten viehattaa?

— Vapaus valita, Parkkonen vastaa ja kat-
$00 auringonpaisteeseen ulkona.

— Esimerkiksi nyt minusta tuntuu, et-
tid lihden timin tapaamisen jilkeen kotiin
syomaian mansikkakakkua.

Ja kun aurinko laskee, yrittijd tulee vield
takaisin toimistolle tekeméin paperitoitd, @



